
 

T A L L E R   
A C C E S O  A  M E R C A D O S :  C O N O C I E N D O  L A S  V E N T A J A S  Y  O P O R T U N I D A D E S  Q U E  

N O S  O T O R G A N  L O S  A C U E R D O S  C O M E R C I A L E S  E N  E L  C O M E R C I O  D E  M E R C A N C Í A S

14 y 15 de junio |  09:30 a 11:00 hrs.
Capacitación onl ine,  v ía  Go to Webinar 

P R O G R A M A

MIÉRCOLES 14 DE JUNIO

MÓDULO 1  ACUERDOS COMERCIALES: HERRAMIENTAS Y OPORTUNIDADES   

09:30 – 09:45   Ninel Calisto, Asesora Económica División Acceso a Mercados, SUBREI
   Introducción a los acuerdos comerciales, en qué consisten, qué materias
    cubren los acuerdos.
   
Módulo 2:  PREFERENCIAS ARANCELARIAS EN EL MARCO DE LOS ACUERDOS COMERCIALES

09:45 – 10:15  Ingrid Garrido, Asesora Económica División de Acceso a Mercados, SUBREI
   Negociaciones de Acceso a Mercados, compromisos y descripción de beneficios
   y oportunidades que presentan los acuerdos en materia arancelaria.

10:15 – 11:00  RONDA DE PREGUNTAS Y CIERRE

JUEVES 15 DE JUNIO

Módulo 1:  REGLAS DE ORIGEN Y PROCEDIMIENTOS ADUANEROS RELACIONADOS CON EL ORIGEN

 
09:30 – 10:15  Gonzalo Alzamora, Asesor Legal División Acceso a Mercados, SUBREI
   Las Reglas de Origen, uno de los principales elementos a considerar para 
   a obtención de preferencias arancelarias, qué son, para qué sirven, 
   componentes de un régimen de origen, procedimientos aduaneros 
   relacionados con el origen.                                                                                                                       

10:15 – 11:00  RONDA DE PREGUNTAS Y CIERRE

    
  

 


